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Job Offering: Sales Intern 

Página web: https://peyzapp.com
Correo: victorino.roson@peyzapp.com                                                                
¿Qué es Peyz?
Peyz es una webapp que, una vez integrada con el POS de los restaurantes, hoteles, discotecas, grandes superficies, etc. permite a sus usuarios poder pedir y pagar desde el móvil, escaneando un código QR. Todo ello con una experiencia de usuario sencilla y práctica ¡Sin Descargas, Sin complicaciones!
Se trata de una opción complementaria a las formas tradicionales de pedir y pagar en establecimientos que no solo mejora la experiencia de usuario de los clientes, sino que, además mejora la operatividad, aumentando los ingresos y reduciendo los costes operativos de los propietarios de los establecimientos. ¡Todos contentos!
¿Qué buscamos?
Buscamos una persona joven y motivada que aun esté cursando sus estudios en la universidad, que tenga la inquietud y ganas de saber cómo es el mundo del emprendimiento (trabajar en una start-up) y cómo funciona un equipo de ventas.
· Incorporación inmediata
· Reportar al responsable de ventas de Peyz
· Alto nivel de aprendizaje y responsabilidad
· Altas dotes comunicativas
· Funciones
· Contactar clientes potenciales - llamada a clientes y búsquedas de sectores nuevos
· Seguimiento de leads día a día
· Informar a los clientes sobre todas las funciones de nuestra aplicación y cómo pueden utilizar mejor nuestro producto para su negocio
· Resolución de dudas a los potenciales clientes y a los clientes existentes por teléfono
· Fijación de reuniones ofreciendo mostrar la Demo de Peyz + prestare ayuda de cara a hacer el set-up de la herramienta Peyz de acuerdo con sus necesidades
· Trabajar en estrecha colaboración con el equipo de Ventas
· Registro de todas las actividades en CRM (Pipedrive)
· Conocer el mercado, y adaptarse a las necesidades o tendencias de los clientes
· Administrar tu tiempo de manera efectiva para completar tus objetivos diarios
· Seguir la política y procesos de ventas de la empresa
· Representar y apoyar al equipo en ferias comerciales con clientes actuales y potenciales
Requisitos:
· Conocimientos en el uso de CRM
· Controlar el paquete Office
· Altas dotes comunicativas
· Visión y habilidades comerciales
· Nivel de inglés - Medio/Alto
· Contar con algo de experiencia en ventas
Ofrecemos:
· Formar parte de un equipo joven e internacional
· Formación continua y trabajo en equipo
· Trabajar desde casa en ocasiones

Si estas interesado en esta propuesta por favor envíanos tu aplicación por correo a
victorino.roson@peyzapp.com 
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